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5 unidades de contenido intensivo mas

un Modulo de Cierre Estratégico, con una
duracion total de 10 horas de cursado,
dividida en 5 mddulos virtuales de 2 horas
cada uno. 18 a 20 hs.

® Plataforma virtual
® Cupo limitado Horas para MP (ARG)




La Gestidn Fingnciera del Consultorio:
Un Pilar de tu Exito e

® La formacion del odontélogo se ha enfocado
tradicionalmente en la excelencia clinica,
dejando un vacio crucial en las habilidades de
gestion empresarial. Muchos profesionales
altamente capacitados sienten la frustracion

de trabajar largas horas sin ver los resultados
econdmicos esperados, gestionando las
finanzas de su consultorio por intuicidbn mas que
por estrategia.

@® Convertirse en un odontdlogo exitoso en el
siglo XXI implica ser también un empresario
capaz de gestionar su negocio. Este curso esta
disenado para cerrar esa brecha, entregando




herramientas financieras practicas y una
mentalidad empresarial que son tan cruciales
como la formacidn clinica.

® Al ofrecer esta capacitacion, su institucion
se posiciona a la vanguardia, brindando

a sus miembros una formacion integral que
Impacta directamente en la rentabilidad y
sostenibilidad de su practica profesional,
asegurando su éxito a largo plazo.




Objetivos -

@® Capacitar a los odontdlogos con los
conocimientos, herramientas y la mentalidad
necesarios para gestionar eficientemente
las finanzas de su consultorio dental, tomar
decisiones estratégicas basadas en datos

y asegurar la rentabilidad y el crecimiento
sostenible de su practica profesional y
personal.

® Dirigido a: Odontdlogos duenos de
consultorios, profesionales asociados, recién
graduados que planean abrir su practica y
personal administrativo a cargo de la
gestion.




® Metodologia de Ensenanza: El curso combina
una solida base tedrica con una aplicacion
eminentemente practica. Se fomentara el
aprendizaje "learning by doing" a través de
ejemplos y casos practicos especificos del
sector odontoldgico, y el uso de plantillas

de gestion en Excel que los participantes se

llevaran consigo.




Temario -

® Unidad 1: Cambio de Paradigma: Del
Odontélogo al Empresario.

« La transformacién necesaria: mentalidad
empresarial y responsabilidad personal.

« Definiendo metas empresariales con el
método SMART.

® Unidad 2: El Lenguaje del Dinero vy la Salud
Financiera.
« Entendiendo Rentabilidad vs. Liquidez (Flujo
de Caja).
 La Regla de Oro: Separacién de finanzas
personales y del consultorio.




Temario -

® Unidad 3: La Anatomia de los Costos
« Clasificacién y auditoria de Costos Fijos y

Variables.

o Calculo del "NUmero Magico": el Costo
Hora/Sillon.

® Unidad 4: Fijacidén Estratégica de Precios y
Rentabilidad.

« La arquitectura de un precio rentable:
Costo Total + Margen de Ganancia.

« Analisis de rentabilidad por tratamiento
para identificar servicios "estrella".




Temario -

® Unidad 5: Planificacion, Control y Vision a
Futuro.
o Elaboracion de un presupuesto mensual
como hoja de ruta.
« Monitoreo de la salud del negocio a través
de Indicadores Clave (KPIs).

Materiales Incluidos para cada Asistente:

« Cuadernillo tedrico-practico en formato
PDF.

« La herramienta "Tablero de Control
Financiero" en formato Excel.

« Certificado de asistencia y finalizacién del
Curso.




® Mi nombre es Sebastidn Bizzi. Soy Licenciado en
Economia (Universidad Nacional de Cérdoba) con un
Master en Administracion de Activos Financieros (ESEADE),
y me he especializado en Gestidn del Cambio y Experiencia
del Cliente. Mi carrera de mas de 25 anos me ha dado una
valiosa doble perspectiva: la del consultor estratégico y la
del emprendedor que ha gestionado sus propias empresas.

® Como consultor, he tenido el privilegio de colaborar con
empresas de primer nivel como Naranja, Fravega y Grido,
y asesorar a empresarios como Roberto Urquia (AGD).

En paralelo, fundé y gestioné companhias como Quince3,
dedicada a la indumentaria para profesionales de la salud,
y Tinshop, una empresa de e-commerce con sede en
Miami. Esta combinacién de experiencias me ha ensefado
a tomar decisiones basadas en la realidad del negocio.

@® Mi conexidn con el mundo de la odontologia es personal,
ya que mi esposa es odontdloga. Esto me ha permitido unir
mi experiencia empresarial con un conocimiento concreto
de los desafios Unicos del consultorio. Por eso, mi enfoque
como especialista en Gestién del Cambio no es solo
ensenar finanzas, sino proveer un método para que los
profesionales puedan implementar estos nuevos habitos
de forma real y duradera.
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Mds de 28 anos formando
Odontologos
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